
【東区】商店街活性化取組事例 

 

事 業 名 

（イベント名） 
お客さん多セール 

事 業 者 三栄会（山の下） 

実施背景 
地域内に大型店やショッピングセンターが多く、商店街の売上が減少している。商店街各店の売上減少及び新規顧客を獲得

するため、来客数と売上の増加を図る取り組みを行う。 

概要・内容 

 商店街各店でお客様に買い物をしてもらい、500 円で１枚の抽選補助券を発行し、５枚で１回ガラポン抽選ができるセール

を行う。 

 抽選券は商店街事務局がセール参加店に 20円/枚で販売。抽選会の景品を商店街各店で取り扱う商品とすることで、お店の

認知度向上を図る。 

また、同商店街内の露店市場出店者もセールに参加することで、商店街全体でイベントを盛り上げている。 

成 果 
事業実施による商店街の売上高 目標比 90％程度 

※参加店舗の３日間（令和５年１２月１５日～１７日）の売上を合計して算出 

 

今後の課題 

 商店街各店が一体となって取り組むイベントとして定着しており、お客さんから好意的

な声が多くあった。本イベントでの来店の際に、翌年の定期販売（宅配やオードブルなど）

や新商品・新サービスを積極的に案内することで、平時の集客につなげていきたい。 

 

令和７年１月１４日 

経済部商業振興 課 


