
【南区】商店街活性化取組事例 

事 業 名 

（イベント名） 
プレミア付マイタウンしろね商品券発行事業 

事 業 者 

マイタウンしろね商品券事業実行委員会 

（一の町商店街グループ、二の町商店会、三の町商店会、四の町商店会、五の町商店会、魚町商店会、桜町商店会、臼井商店

会、新飯田商店会、新潟みなみ商工会） 

実施背景 

 白根商店会連盟・臼井商店会・新飯田商店会・新潟みなみ商工会の商業関係店舗は地域経済を支え、近隣の住民から利用さ

れ、親しまれている。しかし、近年、商店街等は大型店や郊外型店舗の進出、後継者不足、消費人口の減少等により販売不振

が続き厳しい状況である。 

令和４年度に実施した「マイタウンしろね商品券発行事業」は大変好評でお客様の購買促進にも確実につながった。さらに、

この状況を少しでも打破するため、25％の特典付プレミアム付商品券の発行を計画実施し、当地域のお店においてお客様にお

得に楽しく買い物をしていただく。ひいては、来店客数の増加による個店の売上増、商店会の発展、さらには地域の活性化を

図る。 

概要・内容 

25％のプレミアム付き商品券「マイタウンしろね商品券」を販売  

（１冊 5,000円分の商品券を 4,000円にて、合計 5,085冊販売） 

販売期間:令和５年１１月１日～令和６年２月２８日 

参加店舗:南区白根・臼井・新飯田商店街を中心とした約 60店舗 

広  報:チラシ・参加店用ポスターの配布(配布先：白根商店街を中心に南区内新聞折込み、参加店舗、商工会等) 

成 果 

通常時と比べ事業実施により増加を見込む来街者数 

【目標値】１ヶ月あたり 100人×50店舗＝5,000人 

【実績値】１ヶ月あたり  75人×64店舗＝4,800人 

今後の課題 

今後、今回実施した「プレミア付マイタウンしろね商品券発行事業」をきっかけに地元店の PRを行い、地域の閉塞的な現状

を打破していく。 

また、今回の結果を詳細に分析・調査して、地元商店街への誘客につながるさらなる良いイベントの方法と多くの店と大勢

の人に参加していただくよう今後の方向性を考えていきたい。 

令和７年１月１４日 

経 済 部 商 業 振 興 課 



 

  


